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«Es ist das Netzwerk, das zahit»

De " neue Basel-Area-Chef Franz Saladin zu seiner Aufgabe als Wirtschaftsforderer

INTERVIEW: RAHEL KOERFGEN

Franz Saladin (42) ist der neue Ge-
schiéftsfiihrer der Wirtschaftsforde-
rung Basel-Stadt und Baselland. Der
Dugginger tritt im ersten Halbjahr
2009 in die Fussstapfen des neu ge-
wihlten Basler Regierungsrates
Hans-Peter Wessels.

BaZ: Franz Saladin, Sie sind gelernter
Chemiker. Wie kommts, dass Sie zum
Geschéftsfiihrer von Basel Area gewéhit
wurden?
FRANZ SALADIN: (schmunzelt) Komi-
scherweise wiirde man das bei einem
Juristen oder Okonomen nie fragen...
Ich bin seit fiinf Jahren bei der Han-
delskammer beider Basel fiir die Be-
reiche Life-Sciences, Energie und
Umwelt zustdndig. So habe ich die
Wirtschaftsregion sehr gut kennen-
gelernt, habe viele wertvolle Kontak-

te gekniipft in der Industrie, den Re-
gierungen, Verwaltungen und Parla-
menten. Und als Geschéftsfiihrer von
Basel Area sind solche Kontakte sehr
wichtig. Dies hat auch mein Vorgén-
ger Hans-Peter Wessels gezeigt.
Apropos: Sie treten ein schwieriges Erbe
an. Was machen Sie besser als Hans-
Peter Wessels?
Es geht nicht darum, etwas besser zu
machen, sondern eine gewisse Kons-
tanz zu erreichen. Ich mochte des-
halb genauso engagiert weiterfahren
wie Wessels. Er hat ein sehr motivier-
tes Team zusammengestellt.

«Einer von vielen
interessanten

Bereichen ist sicher
die Nanotechnologie.»

Was kann dieses Team von seinem

neuen Chef erwarten?
Ich fithre wie ein Naturwissenschaft-
ler, welcher ein Experiment plant: Ich
lege die Rahmenbedingungen zu Be-
ginn fest, aber innerhalb dieser Be-
dingungen gebe ich viele Freiheiten.
Aus der Vererbungslehre weiss man,
dass es diese braucht, damit etwas
Neues entstehen kann. Im Fall von
Basel Area hoffe ich, dass meine Stra-
tegie viel Kreativitét freisetzt.

Basel ist die Region mit dem héchsten:

Wirtschaftswachstum in der Schweiz.

Wie sorgen Sie dafiir, dass das so bleibt?
Der Motor dieses Wachstums sind die
grossen Unternehmen der Pharma-

branche. Sie wiinschen sich eine
moglichst grosse Vielzahl Firmen in
der Region aus dem Bereich Life-
Sciences, denn von einem solchen



Netzwerk profitieren sie. Darum wer-
de ich mein Augenmerk darauf rich-
ten, dass sich mdglichst viele solche
Unternehmen hier ansiedeln oder
neu gegriindet werden.

Der Life-Sciences-Bereich ist fiir den Wirt-

schaftsstandort Basel sozusagen die Luft

zum Atmen. Gibts da kein Klumpenrisiko?
Es ist in der Tat so, dass 40 Prozent
des Wirtschaftsvolumens in der Regi-

on aus diesem Bereich kommt. Und
Basel Area hat von den Regierungen
den Aufirag, den Fokus auf die Life-
Sciences zu legen. Aber ich sehe das
nicht so eng, weil diese Branche sehr
diversifiziert ist. Ausserdem geht es
hier um ein Gut — die Gesundheit —,
das ziemlich krisenresistent ist.
Abgesehen von Life-Sciences: Welche
Branchen sind fiir die Region in Zukunft
interessant?
Einer von vielen interessanten Berei-
chen ist sicher die Nanotechnologie.
Hier besteht grosses Potenzial. Im Po-

litikplan Basel-Stadt steht zudem,
dass vermehrt Firmen aus dem Be-
reich Energie angelockt werden sol-
len. Das wird also auch zu meinen
Aufgaben gehéren.

Was zeichnet Basel eigentlich aus lhrer

ganz personlichen Sicht aus?
Ich bin im Laufental aufgewachsen
und wohne in Duggingen, es ist fiir
mich also ein Stiick Heimat. Die Regi-
on finde ich landschaftlich wunder-
schon. Zudem geht es uns wirtschaft-
lich sehr gut, und wir haben mit Ba-
sel-Stadt ein iiberschaubares Zent-
rum, welches eine hohe Lebensquali-
tat aufweist.

Die im Vergleich zu anderen Schweizer

Stadten hohe Steuerbelastung ist aber

wohl eher ein Nachteil.
Die Standortqualitit hangt immer
von Dutzenden von Faktoren ab. Es
gibt viele Argumente, die fiir die Re-
gion Basel sprechen. Sie ist beispiels-
weise verkehrstechnisch sehr gut an-
gebunden — die Lage im Dreildnder-
eckistideal.

Welche externen Players sind fiir Sie die

wichtigsten in lhrem neuen Job?
Da gibt es Keine einzelnen Personen,
welche wichtiger sind als andere. Wie
ich schon gesagt habe, ist es das Netz-
werk, das zahlt. Ich verfiige iiber ein
ausserordentlich gutes nationales
Netz. Neu kommen fiir mich interna-
tionale Kontakte dazu, um Firmen
aus dem Ausland die Attraktivitdt des
Standorts Basel schmackhaft zu ma-
chen. Das ist eine Herausforderung.

Hans-Peter Wessels hilft Thnen sicher

dabei.
(lacht) Ja, das hoffe ich doch.
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Experte. Franz Saladin (42) ist im Life-Sciences-Bersich sattelfest. roto H. muchenberger

Im Laufental
zu Hause

KARRIERE. Franz Saladin ist zur-
zeit Bereichsleiter fiir Life Scien-
ces, Energie und Umwelt der
Handelskammer beider Basel.
Davor war er bei der Solvias AG,
einem Spin-off der Novartis, t&-
tig. Er wohnt mit seiner Frau und
zwei kleinen Téchtern in Duggin-
gen. Basel Area ist fir die Pro-
motion der Wirtschaftsregion Ba-
sel zusténdig: Die Wirtschaftsfor-
derung der Kantone Basel-Stadt
und Baselland unterstiitzt aus-
I&ndische Firmen bei der Ansied-
lung und berat Neugriinder. rak



	neu-3
	neu-4

