BaselArea will Start-up-Szene entwickeln
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Standortférderin setzt 1,5 Millionen Franken fur Pharma-Programm ein — Novartis, J & J und Pfizer an Bord

Von Patrick Griesser

Basel. Die Standortvermarkterin Basel-
Area.swiss will die starke Stellung der
Nordwestschweiz im Bereich Life Scien-
ces stiarken — mit kleinen Schritten: Ein
gestern vorgestellter Start-up-Accele-
rator namens BaseLaunch, ein soge-
nannter Beschleuniger fiir die Griin-
dung von Unternehmen, soll in den
kommenden Monaten mit 1,5 Millionen
Franken ausgestattet werden. Das Ziel
sei es, iiber ein Auswahlverfahren viel-
versprechende Nachwuchsfirmen aus-
findig zu machen, diese finanziell zu
unterstiitzen und mit der Industrie zu
verkniipfen.

Eine gut abgestiitzte Start-up-Szene
sei eine Voraussetzung, um den Spit-
zenplatz der Schweizer Life-Sciences-
Wirtschaft zu stérken und weiter auszu-
bauen, sagte Domenico Scala, Président
von BaselArea.swiss, gestern und
mahnte, dass sich die Schweiz beim
Thema Neugriindungen von Firmen im
Bereich Health-Care unter Wert ver-
kaufe: «Es besteht viel Nachholbedarf
fiir die Schweiz in diesem Bereich und
BaseLaunch ist ein strategisches Verbin-
dungsstiick, um diese Liicke zu schlies-
sen.» Die Kritik ist nicht neu: Bereits
mehrfach hat Scala darauf hinge-
wiesen, dass angesichts der Bedeutung
des Pharmasektors die entsprechende
Start-up-Szene nicht stark ausgeprégt
sei. Scala betonte, dass die Life Sciences
der Region Spitzenplétze in Innovati-

Standort im Blick. Domenico Scala
setzt grosse Hoffnungen in junge
Unternehmen. Foto Fiorian Bartschiger

onsrankings garantierten und als Wirt-
schaftmotor wirkten.

Die Schweizer Pharmaunterneh-
men seien fithrend bei der Produktivitat
und den Investitionen in die Forschung
und Entwicklung - allerdings schlagt
sich diese gute Ausgangslage nicht in
den Griindungszahlen nieder. 2015
seien hierzulande 381 Millionen Dollar
an Investitionen in Start-ups in der Bio-

technologie geflossen, in Grossbritan-
nien seien im gleichen Zeitraum
884 Millionen Dollar aufgewendet wor-
den, obwohl die Biotech-Branche dort
weniger entwickelt sei. «Ein Miss-
match», kommentierte Scala mit einer
Anleihe aus der Welt des Sports, die
beschreibt, wenn ein kérperlicher tiber-
legener Spieler auf einen schwécheren
Gegner trifft. Womoglich sei gerade die
Starke der in der Schweiz angesiedelten
Unternehmen die Erklarung fiir die
Schwiche der Start-up-Aktivitdten.
Grosse Firmen konnten mit attraktiven
Arbeitsbedingungen = Wissenschaftler
anwerben, die andernfalls woméglich
den Schritt in die unternehmerische
Selbststandigkeit gewagt hatten.

«Tropfen auf den heissen Stein»

Bereits im Oktober hatte Scala im
Gespréach mit der BaZ darauf hingewie-
sen, dass in der Schweiz zu wenig Auf-
merksamkeit und finanzielle Mittel in
die Forderung von Nachwuchsunter-
nehmen flossen, anders als in Nordame-
rika: «In den USA werden durch das
National Institute of Health allein im
Bereich Gesundheit Start-ups mit
2,2 Milliarden Dollar geférdert — und
das in einem liberalen Markt.»

Im Vergleich zur Summe, die in den
USA zur Verfiigung stehen, nehmen
sich die 1,5 Millionen Franken Forder-
gelder, die BaseLaunch zur Verfiigung
stehen «wie ein Tropfen auf den heissen
Stein» aus, rdumte Scala ein. Allerdings

erhofft er sich, dass weitere Partner
BaseLaunch unterstiitzen und der Acce-
lerator wachsen wird.

Zum Start des Projekts sind die
Novartis und die US-Unternehmen
Johnson & Johnson sowie Pfizer Part-
ner, wie der Chef von BaselArea.swiss,
Christof Klopper, erlauterte. Gespréache
mit weiteren Unternehmen seien im
Gange, antwortete Klopper auf die
Frage, warum nicht auch Roche oder
Actelion als Schwergewichte im
Pharmasektor unter den Partnern ver-
treten seien. Kleine Anderungen bei den
Partnerschaften seien noch méglich.

Bewerbungen fiir den ersten Zyklus
des Programms nimmt BaseLaunch bis
30. Juni entgegen. Weitere Zyklen
beginnen laut Mitteilung in der zweiten
Halfte 2018 und im Jahr 2019. Ein Aus-
wahlkomitee wahlt demnach unter den
Bewerbern die Start-ups aus, die in das
Programm aufgenommen werden.

Ein Programmzyklus erstreckt sich
laut Alethia de Léon, CEO von Base-
Launch, iiber zwei Phasen und insge-
samt 15 Monate. Die finanziellen Bei-
trdge von BaseLaunch hierfiir reichen
von 10000 Franken fiir drei Monate in
der ersten Phase bis zu 250 000 Franken
an Fordergeldern in der zweiten Phase,
die zwolf Monate dauern soll. Wahrend
die erste Phase auf zehn Unternehmen
ausgerichtet sein wird, sollen in der
zweiten Phase lediglich noch drei
Unternehmen begleitet werden, wie de
Léon sagt.



